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Hégoa annonce la V2.0 de sa solu-
tion eVA Fund Administration

La solution eVA Fund Administration d’Hégoa a été
développée afin de répondre aux besoins des adminis-
trateurs rchent un outil souple, modulable et capable
de gérer de grands volumes de données marché et pro-
duit s pour la valorisation des produits OTC qui sont
leur sont confiés par les sociétés de gestion.

La solution V1.0 avait été choisie
par un grand administrateur de
fonds parce qu’elle répondait ses
exigences spécifiques en matiére
de tracabilité, de modularité et
de reporting client. La solution
eVA Fund Administration V1.0
avait pour objectif d’industrialiser
le le traitement des valorisations
des produits OTC et de permet-
tre la tragabilité et la fiabilité des

prix obtenus. Installée dans l'en-
vironnement client, la solution a
été mise en production pour le
compte des sociétés de gestion
clientes sur plusieurs types de
produits. Cette nouvelle version
propose des fonctionnalités com-
plétes adaptées au meétier d'ad-
ministrateur de fonds. Elle permet
le pricing de produits standards
avec en option de nombreux types

de produits dérivés et structurés
disponibles ; des modélisations
sur mesure grace a un large choix
de paramétres sur les modéles,
les produits et les données de
marché ; une personnalisation de
I'environnement par client (inté-
gration dans le « legacy system » et
interfacage avec les fournisseurs
de données).

Fondée sur une architecture SOA,
la solution eVA sera prochaine-
ment disponible en option sous
format on line vie une plate-for-
me proposant au client d’avoir un
accés web a une présentation des
valorisations, justifications et ana-
lyses, et une utilisation de la plate-
forme partout dans le monde, via
un espace de consultation colla-
boratif. La souplesse de la solution
donnera la possibilité d’accompa-
gner les évolutions du client vers
des offres middle/front grace aux
modules contrbles, reporting et
positions. B
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