
Hégoalanceleslogicielsde la

transparence
Nouveléditeurliéaux
bouleversements desmarchésfinanciers , Hégoa
affichesesambitionsavecuneoffre
nouvelle

, quidonneuncoupdejeune
auxsolutions d

'

aujourd
' hui .

Interview
deSylvieLépicier, Pdg, Hégoa.

- Hégoaaxesesproduitssur la transparence
financière . Pourquoi ?

SylvieLépicier . Notreoffreest à la foisreprésentativedes

différentsmétiersauxquels s' adressentnossolutionset

decetaxequevousrelevezet quiestunthèmefortdu
marché . D

'

unepart , depuis la crise
,

lesdifférentsacteurs

ontbesoindeplusdetransparence . Quand lesclients

d

' unadministrateur defondsvalorisent leurs

produitsdérivés
,

ils
souhaitentconnaître le détailde

la valorisation
,

lesimpacts . Lesclientsprivés
attendentdesinformationssurlesperformances

et la rentabilitédesproduitsstructurés . La
réglementationestprécisémentle refletdecesattentes

dumarché .
Ellerenforcelesobligationsde

transparence , parexempledans la

normalisation desproduitsdérivésavec le nouveau

reportingdestransactionsdans le cadrede
MIFIDLevel 2

,

ouencorerécemmentaveclesprojets
decréationdeschambresdecompensationaux
EtatsUnis . Latransparenceestaussiunsoucidegestiondes

acteurs . Lesmarchéssesontcomplexifiés ,

lesvolumes

d

'

opérationsontexplosé .
Lebesoindepédagogie et

dela

qualitéde l

' informationestdevenuunimpératif.

SylvieLépicier , Hégoa

- Doncvouslancezleslogicielsde la transparence ?

Oui
, parexemple ,

notreplate-formeeVAPricingmet
l

' accentsurdeuxélémentsderéponseauxattentesdes

clients : flexibilité et

ouverture : réutilisationdebriques

paramétrables et apport d

' unepiste d

' auditévolutive.

Ilsapportentla
conformitéauxnormesdumarché et

donne à l

' utilisateur l

' assurancedestestsde « suitabilité »

MiFID
,

decontrôleindépendantde la
valorisation

,

de
testsex-ante et ex-postenliaisonavec l

' instruction

AMF2008-06
,

etc . Nousrenforçonsaussinotreoffre
en2010avec le

lancementprévudeeVARiskManager,

dédiéauxfonctionsRiskmanagement ,

au-delà d

' une

spécialisationmétierde l

' établissement
,

carles
fondamentauxde la gestiondesrisquessontintangibles et

relèvent d

'

uneculturecommune à touslesmétiers.

- Quelleest la réponsedumarché ?

Nossolutionsapportentuneréponsesimple et

indépendante auxbesoinsdumarché : valorisationdesproduits
dérivés et

structurés
,

encomplémentdes « pricers »

surtoutfocaliséssurlesmodèlesdevalorisation .
Nos

apportsportentnotammentsur le contrôledupricing ,

le reportingclient et interne
,

l

'

optimisationde la

relationclient
,

et la conformitéauxattentesdu

régulateur..

- Comment s' installentvossolutions ?

En
«

standalone » ouencomplémentdans
unearchitecturedéterminée

, parexemple
architecture troistiers . Lemarchépotentiel
estde200 à 300clientsenFrance .

Notre

offreSaaScomplète le dispositif.

- Quelsplansdedéveloppement à l

' international ?

Présentssurpresque10salons et

conférencesen2010
,

nousfaisonsaussides
incursionssurd

' autresmarchés
,

auLuxembourgavec
ClearstreamServices

,

ouauxEtats-Unis
,

avec
finavrilunroad-showpourlequelnousavonsété
choisi

, parmitouteslessociétés d

'

informatique
financièremembresduPôleFinanceInnovation

,

par l

'

Agencededéveloppement Ile-de-France et

Invest In France à New-York
, pour la promotionde

la PlaceFinancièredeParis . ?

ProposrecueillisparAngeGALULA
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